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Gestisci 
liquidità

Valuta 
politiche 
di credito

Monitora 
crediti 
scaduti

Diversifica 
clienti

Rispetta 
trasparenza

Le 5 azioni del Cash Management

Cash 
Management
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Identifica i potenziali rischi di credito all'interno del portafoglio clienti 
Valuta la solvibilità dei debitori e monitora le tendenze di pagamento
Identifica i clienti con comportamenti finanziari problematici

Monitora 
crediti 
scaduti

Gestisci 
liquidità

Pianifica in modo dettagliato i flussi di cassa in entrata e in uscita
Analizza i rischi e diversifica le fonti di finanziamento
Ottimizza il ciclo di conversione del capitale circolante 

Analizza i clienti organizzandoli in cluster
Proponi soluzioni personalizzate per i clienti più meritevoli
Adattati alle condizioni di mercato

Valuta 
politiche 
di credito
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Sfrutta la classificazione dei clienti per definire nuove strategie
Analizza le performance del parco clienti per identificare aree di 
miglioramento
Coinvolgi i clienti più meritevoli in partnership o collaborazioni

Diversifica 
clienti

Rispetta 
trasparenza

Coinvolgi tutte le figure legate al cliente mostrando lo stato del credito
Condividi con i commerciali gli obiettivi di crescita e proponi possibili 
sviluppi di mercato
Informa il cliente sul proprio stato dei pagamenti in un’ottica di costruttiva 
collaborazione
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Monitora 
crediti 
scaduti

Il processo

Identifica i potenziali rischi di credito all'interno del portafoglio clienti 
Valuta la solvibilità dei debitori e monitora le tendenze di pagamento
Identifica i clienti con comportamenti finanziari problematici
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Monitora 
crediti 
scaduti

Il processo
Andamento 
scaduto per 

classi di 
marginalità

Cluster 
clienti

Andamento 
tendenziale 
abitudini di 
pagamento

Valutazione 
rischiosità 
puntuale



All rights reserved by Impresoft© 7

Gestisci 
liquidità

Il processo

Pianifica in modo dettagliato i flussi di cassa in entrata e in uscita
Analizza i rischi e diversifica le fonti di finanziamento
Ottimizza il ciclo di conversione del capitale circolante 
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Gestisci 
liquidità

Il processo

Dettaglio 
movimenti 

di c/c

Piano di 
amm.to con 
commissioni

Cashflow 
settimanale 

con 
movimenti 
previsionali
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Valuta 
politiche 
di credito

Il processo

Analizza i clienti organizzandoli in cluster
Proponi soluzioni personalizzate per i clienti più meritevoli
Adattati alle condizioni di mercato
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Valuta 
politiche 
di credito

Il processo

Aging clienti 
per area geo 

e filiale

Aging per 
brand

Autorizzazione 
piani di rientro 
personalizzati
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Diversifica 
clienti

Il processo

Sfrutta la classificazione dei clienti per definire nuove strategie
Analizza le performance del parco clienti per identificare aree di 
miglioramento
Coinvolgi i clienti più meritevoli in partnership o collaborazioni
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Diversifica 
clienti

Il processo

Aging per 
classi di 

marginalità

Aging 
prospettico 
per area geo

Dettaglio per cliente / reparto

Calcolo 
marginalità
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Rispetta 
trasparenza

Il processo

Coinvolgi tutte le figure legate al cliente mostrando lo stato del credito
Condividi con i commerciali gli obiettivi di crescita e proponi possibili 
sviluppi di mercato
Informa il cliente sul proprio stato dei pagamenti in un’ottica di costruttiva 
collaborazione
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Rispetta 
trasparenza

Il processo

Dashboard 
Mobile

Registrazione 
e condivisione 
delle attività

Obiettivi di 
crescita per 

marchio

Scheda 
cliente
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TMS
CMS

Le soluzioni coinvolte

CPM
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Le nostre soluzioni
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UniQa è il portafoglio di soluzioni con cui aiutiamo le 
aziende a digitalizzare i processi, portare 
efficienza e sostenere la competitività.

UniQo fornitore

UniQo interlocutore

Trasformare idee in risultati
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Simulazione, gestione 
dei rischi e capacità 
decisionale 

Eccellenza operativa per 
il pieno governo dei 
processi operativi

Ottimizzazione e 
controllo della risorse e 
qualità

VANTAGGI

Digitalizzazione e governo 
delle relazioni con clienti

Modernizzazione 
tecnologica sicurezza

CUSTOMER
ENGAGEMENT

Digital 
Strategy 
Design

Digital 
Marketing 

Automation
CRM

Customer
Service

E-Commerce

CORPORATE 
RESILIENCE

Cybersecurity

Modern 
Application
Advanced

Analitycs/ AI

Modern 
Work

Cloud 
Infrastructure

Adoption & 
Change 

Management

Managed 
Services

INDUSTRY
SOLUTIONS

Advanced 
Planning

Production 
optimization

Manufacturing 
execution

Quality and 
Maintenance

Warehouse 
Management

Industry 4.0 
& IOT

BUSINESS
SOLUTIONS

Customer
Analytics

Data
Analytics / ESG

Treasury 
Management

Credit 
Management

Purchase to 
payment

Finance &
Administration

Order to 
Cash

Financial 
Planning

Performance 
Management

Document 
Management

Logistics &
Inventory

Production
Management

Distribution

La soluzione che include tutte le tecnologie, gli strumenti e l'expertise indispensabili per una moderna gestione, sviluppo e corretto funzionamento delle aziende.

LA NOSTRA SOLUZIONE
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BUSINESS
SOLUTIONS

CPM

ERP
TMS

CMS

Sage X3

Formula Analytics

Sage SXA

Eloficash
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Serviamo oltre 1.000 clienti da più 50 anni

Possiamo contare sulle competenze di oltre 325 persone

Canale  di 12 Partner a supporto della crescita del nostro Gruppo

Ricavi per  41,5 milioni di euro

EBITDA di  8 milioni di euro
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GRAZIE PER 
L’ATTENZIONE

Andrea Messiga
Solution Manager - Formula
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